Modelo de negocio CANVAS
“Jerol”

	Aliados Clave:
Asociaciones con químicos que crean los cubrefocos y con distribuidores para poder llegar a abarcar más nichos del mercado.
	Actividades Clave:
Con ayuda de la inversión aumentar la producción de cubrefocos y así poder cubrir la demanda del mercado.
	Propuesta de Valor:
Cubrir un foco pelón con un plástico lo suficientemente resistente y duradero, sin necesidad de usar lámparas o demás artículos extra.
	Relación con el Cliente:
Directa.
	Segmentos de Clientes:
Gente en el hogar y que cuenten con focos pelones, sin lámpara instalada.

	
	Recursos Clave:
Principalmente a inversión para poder lograr la expansión y cubrir la demanda.
	
	Canales:
Tiendas físicas.
	

	Estructura de Costes:
$1,000,000 para lograr aumentar la producción.
	Estructura de Ingresos:
Por la venta de los cubrefocos y a distribuidores.



