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Socios Claves . . | Actividades ﬁ Propuesta de; ™, | Relacion con l Segmento de

&Y = - N ~
=== | Claves 1 Valor el Cliente Clientes
-Realizar estudios Pasta dental 100%
que validen el natural a base de Contacto Poblacion de
-Cadenas de funcionamiento de la aceite de Coco y permanente con clase media
supermercado pasta. ibre de azicar los clientes via _ ’
-Publicidad - : redes sociales medla alta y
-Proveedores de = : Pasta ecoldgica y > .
: - -Promociones ) publicidad y email. alta.
materIaS prlmaS -Expor'[ac|c')n mexicana. C t d .
Libre de quimicos — onten gnmas
Recursos y conservadores. Canales \\:} a consumir
Claves Libre de fldor. _ productos sanos
o Tiendas y ecoldgicos.
Materias primas naturistas
para realizar la Ventas al por
pasta, envases, mayor.

equipo para la Directos: Pagina

elaboracion, Rh Ocosmilq@ web

PASTA DENTAL NATURAL

e
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Estructura de coste 454 Fuentes de Ingreso |

Diseiio web. Venta de | t
Materias primas. Produccion Pen ade la pas §.$150 /
Transporte. Distribucion recio por pieza: c/u
: Ganancia bruta $120
RH Precio de

Publicidad oroduccion: $30 Ganancia neta $28.57




