Interagir, débattre
a l'oral ou a I’écrit

LIRE LE SUJET ET REPERER \

« le contexte (conseil municipal, débat parlementaire, émission
de radio ou télévision, forum de discussion, fil Twitter) ;

e I'enjeu de cette interaction (vote d'une loi, décision pour

la communauté, sujet de société, débat d'idées...).

Choisir ta place dans le débat

Tu dois mener Tu es neutre et
le débat.  _modérateur(trice).

& Step2

SE PREPARER
e Analyse ton rdle pour le jouer pleinement.
¢ Assure-toi d'adapter ton registre de langue a ton role.

= Sois prét(e) a présenter le sujet et les différents
intervenants dans le debat.

SE PREPARER
e Liste le plus d'arguments possibles pour appuyer ton point de vue.
e Utilise des exemples précis pour illustrer tes arguments.

e Anticipe les arguments des autres participants et réflechis
a la maniere dont tu pourras les renforcer ou contrer.

Step3 N
ATOIDE JOUER! More in Pump it upl p. 62
A I'oral. Utilise des expressions qui rendent I'interaction
naturelle, comme des gap fillers (sans en abuser !).

Well... » Actually...  So... ® You know... ® | mean...

A Iécrit. Rappelle le nom ou pseudo de ton(tes)
interlocuteur(s) pour rendre l'interaction plus claire.
@john You wrote that... but don't you think that....?

Exprime ton accord :

| agree with you... ® You're right
when you say... ¢ [t is true that...

Ou ton désaccord :

| don’t think so e | (totally) disagree
with what you're saying © | don't
share your viewpoint

A Si tu n’es pas d’accord, attaque

e Exprime clairement ton point
de vue pour commencer.

| personally believe that... e

In my opinion... | think that... e

| guess... ¢ | believe... * I'm convinced
that... ®* To my mind... e From my
point of view... ® To me...

A I'écrit. Sur les forums ou les chats,
tu peux ajouter des emoticones,

des gifs ou des abreviations qui
montrent la connivence : LOL ¢ BTY e
FYl ¢ IMO...

« A I'oral. Fais attention a ton
intonation : tu seras le plus
convaincant si tu montres que tu
crois en tes arguments. Accentue

les mots importants, fais des pauses,
accélere ou ralentis le rythme.

e Travaille aussi ta posture : regarde
ton interlocuteur et adresse-toi
directement a lui en l'impliquant.
Don't you think... 2 « We all know
that.... ® You can't deny... ¢ Right?

e Souligne tes propos par des gestes.

« Ecoute attentivement les autres
interlocuteurs et reformule leurs
arguments pour mieux rebondir :

What did you mean when you said/
wrote/posted that...?  May | ask you
why you said/claimed...? ¢ Did you
really mean...? | would like to come
back to what you said/wrote...

¢ En concédant certains arguments,
tu seras encore plus convaincant.

Although it seems... © Yes, | suppose so,
however... ® Admittedly..., but... ®
Sure, but still...  And yet...




