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L'AVIS DE L'EXPERT

Start-up : les étapes de
financement de ce type de sociétée

C'est le nerf de la guerre
pour toute entreprise,
d'autant plus pour les
start-up. Les explications
de Thomas Cha nier,
expert-comptable inscrit 4
1'Ordre de Bourgogne
Franche-Comté.

Le financement des start-up
est-il plus complexe qu'une
entreprise classbque 7

« Une entreprise «classi-
que = se lourne systématique-
ment vers la banque pour fi-
nancer ses activités. Ei elle
souscrit parfois des préis
d'honneur. Le financement
d'une start-up, quant i lui, est
bien plus complexe car, par
nature, celle-ci développe un
produit nouvean, sur un mar-
ché nouveauw. La bangue ne
prendra pas seule le risque de
financer cette activité nouvel-
le et les besoins sont plus im-
portants. L'entreprencur qui
développe une start-up va
done devoir convainere beau-
coup plus de partenaires fi
nanciers © une autre bangue,
Bpifrance, des proches, des
busincss angels, des organis-
mes permettant d'obéenir des
subventions, une collectivi.

...

Comment déterminer le
montant d'apport initial 7
=1l s'agit dans un premier
temps de chiffrer les besoins:
le plan d'investissement et les
charges non couveries par be
chifflre d'affaires. Dans un
deuxitme temps, il faut antici-
per un retard & Fallumage et
avoir une marge de sécurité
de trésorerie de lordre de
100000 €, 11 faut done réunir,

A}

Thomas Charbonnier, expert-comptable inserit & ['Ordre
de Bourgogne Franche-Combé. Prote Progria/OR

mL'intérét du crowdfunding
Une start-up sur deux envisage de pas- néral d'un plan de communication. Ce-
ser par la case crowdfunding ou finan- la permet ainsi de faire connaftre le
cement participatif. « Pour certaines  produit, de développer la notoriété de
start-up, ce mode de financement est sa marque, d'identifier ses premiers

indispensable =, observe Thomas Char-  clients et

au départ, entre 200 000 ct
500 000 € pour lancer une
start-up correciement. =

Aupriés de quels preoClaires
financiers = oar ces fonds
d'aroiiage T

= [l faut différencier les
fonds de proximité - banques,
proches, préts d'honneur,
fonds publics - el les leveurs
de fonds, Les fonds de proxi-
mité vont permettre de lever
entre 200 000 et 500 000 €
Les leveurs de fonds vont per-
mettre de lever blen au-dela
des 500000 €, jusqud plu-
sieurs millions, mais ceux-ci
n'interviennent qu'une fois le
lancemeni commercial lola
lement réussi et donc rare-
ment au départ. »

Quelles sont les sources
de financement dédides aux
entreprises innovantes 7

« 1l existe des aides fiscales
et des crédits dimpdts com-
me e statut de Jeunc entrepri
s¢ innovante, le crédit impdt
innovation, le erédit impdt re-
cherche. Bpifrance soutiasd
nussi Mactisst S0 art-up au
Sawolls d'unc multitude d'ad
des et de possibilités de finan
cement. La Région développe

de crowdiunding s"accompagne en gé-

linancer une premigre

bonnier. « Cest le cas notamment des  production. Mais cela ne permet pas de
entreprises qui développent un produit  réaliser une levée de fonds qui puisse
destiné au grand public. Une opération financer l'activité durablement. »

aussi ses propres sid@s, ainsi
que 'Adest? notamment
pousil start-up développant
un projet autour de I'écologie.
Enfin, certains incubaleurs
de start-up proposent cux aus
€ des financements, mals cela
diépend de leur politigue. =

A quel moment avoir re-
cours & une levée de fonds 7

=« Une fois que l'on a réuni
les fonds de proximité, la le-
vie de fonds peut amriver as-
sez vite. En généml, cela se
produit la trolsitme annde,
dis= lors que 'on posséde des
résultats tangibles & présen-
ter. Cela intervient alors dans
le but de financer un fort dé
veloppement.

La question de la levée de
fonds se pose aussi quand on
n'a plus d'argent pour conti-
nuer & Anancer le développe
ment de 'activité ! La lewée
de fonds est donc un sujet
quiil faut anticiper dans son
prévisionnel, afin de conti.
nuer & se dévelonpsseeifine
meni

Qu'impliqgue une levie
de fonds 7
=Lever des fonds signifie
pour l'entreprencur de ne
plus étre le scul actionnaire
de l'entreprise ot donc de lais
ser un peu de capital, Cela dit,
les leveurs de fonds ont rare
ment vocation & prendre une
part majoritaire. Sur une pre-
mitre levée de fonds, ils pren
nent entre 5 et 15 % du capi
tal. Le but ¢'est de soutenir la
société, mais pas détre déci-
sionnaire. =
Propos recueillis
par Yann FORAY
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