
THEME 2 : 
XVe- XVIe siècles : un nouveau rapport au monde, un temps de mutations intellectuelles

2 chapitres     : 
Chapitre 1 : L'ouverture Atlantique : les conséquences de la découverte du « Nouveau Monde »
Chapitre 2 : Renaissance, Humanisme et Réformes

CHAPITRE 1 :
 L'ouverture Atlantique : les conséquences de la découverte du « Nouveau Monde »

Introduction : 

A partir du XVe siècle, les échanges vont basculer de la Méditerranée vers l'Atlantique. Il s'agit d'une Première forme de mondialisation des échanges.

Quels sont les territoires découverts liés à cette ouverture Atlantique appelé « Nouveau Monde » ?
Quelles sont les multiples conséquences des découvertes de ces nouveaux territoires ?

Comment les échanges ouvrent-ils la voie à une première forme de mondialisation ?

Définitions :
 « Nouveau Monde » = la formule vient de l'ouvrage d'Amérigo Vespucci, navigateur et cosmographe florentin qui effectue plusieurs voyages (1497-1504) en direction de l'Ouest 
pensant atteindre l'Asie. 
Il prend conscience, lors de son 3ème voyage, que le continent découvert n'est pas l'Asie mais un nouveau continent.
Mondialisation = mise en relation des différentes parties du monde par une multiplication des échanges entre les Etats (+ lire définition plus complète dans votre manuel p.126)

Points de passages travaillés dans le programme : 
• L’or et l’argent, des Amériques à l’Europe

• Bartolomé de la Casas et la controverse de Vallalolid

• Le développement de l’économie “sucrière” et de l’esclavage dans les îles portugaises et au Brésil

A la fin du chapitre vous devrez pouvoir remplir la carte mentale suivante : 

L'ouverture atlantique

Conduit à la creation
d'empires coloniaux

Permet l'enrichissement des
puissances coloniales

 de toute l'Europe

Se fait pour différentes raisons

Se fait au détriment 
de population autochtones
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