1.  Segmentos de clientes 
Para todo aquel interesado en la industria de la belleza y la moda, específicamente mujeres 
¿Quiénes son nuestros clientes más importantes?
En este momento los tiburones. 
2. Propuesta de valor 
El producto que ofrecen es Maquillajes, labiales, labiales líquidos, rubores, esmaltes.
Se proponen exponenciar la cultura de México en todo el mundo 
3. Canales 
Marketing digital, por medio de páginas e Instagram. 
4. Flujo de ingresos
Cadenas con el 40%, Boutiques 60% y digitalmente 20%
5. Recursos clave 
Requiere la ayuda de maquiladoras y personas que produzca el material, así como modelos para promocionar, se menciona la ayuda de personas que trabajan en revistas de modo que proporcionan con anticipación lo que está en tendencia.
Por ahora, lo que PAIPAI pide es un apoyo de entre 4 y 6 millones de pesos para invertir más en el marketing digital y así poder expandirse mundialmente, fuera de México y USA. 
6. Actividades clave
Diseño, producción, venta. 
7. Socios clave
Artistas plásticos que están proporcionando los diseños
Socios en USA 
Los tiburones 
8. Estructura de costos
4 millones x el 10% de su empresa 
Al final aceptaron 4 millones x el 40% 
Los precios de los productos no se mencionan. 





