RENÉ GALLEGOS/ CASA MAREGAL: Línea de salsas deshidratadas. https://www.youtube.com/watch?v=XvX-qjZ2ce8
1.  SEGUIMENTO DE CLIENTES: Va dirigido a todos los consumidores de salsas, en teoría, la mayoría de los mexicanos. 
2. PROPUESTA DE VALOR: Mantener la tradición de una salsa casera, la puedes preparar en cualquier momento, la porción que gustes, fácil y rápida (practicidad) sabor rico a diferencia de otras salsas procesadas y con alimentos naturales lo cual garantiza un producto más saludable. 
3. CANALES: Redes sociales y recomendación de boca en boca. 
[bookmark: _GoBack]4. RELACIÓN CON LOS CLIENTES: Tienda en línea www.casamaregal.com, ventas en Amazon y Mercado libre. Además de pequeñas tiendas naturistas y delicatessen  en Guadalajara y otras ciudades (no menciona cuales) en donde proveen su producto.
5. FLUJO DE INGRESOS: Ventas de alrededor de 280 mil pesos en un año con un margen de ventas de alrededor de 25%.
6. RECURSOS CLAVE: Pide 450 mil pesos por el 25% de participación al final él elige irse con Patricia Armendáriz quien le ofreció los 450 mil pesos por el 35% y con posibilidad de recompra a futuro. 
7. ACTIVIDADES CLAVE: Crecer su empresa, añadir otros productos deshidratados. 
8. SOCIOS CLAVE: Él, su esposa y Patricia Armendáriz y como proveedores algún mercado o central de abastos (No lo menciona).
9. ESTRUCTURAS DE COSTOS: No lo dice.
