COMMERCE & VENTE

ACTIVITES

= Accueillir, conseiller et vendre des produits associés.

= Contribuer au sulivi des ventes.

* Prospecter les clients potentiels.

= Participer a Uanimation et a la gestion d"une unite
commerciale.

Vendeur-consell
Conseiller de vente
Vendeur specialiste
Employé commercial
Commercial

Conseiller relation client
a distance
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MUNICATIUN

> ADVERTISEMENT"

= Motivation

= Disponibilite

= Sens du contact
= Jrganisation

= Esprit d’equipe %ESALES'
- Adaptabilité S=aE
- Souriant et aimable  liasas

= Fcoute du client

FORMATION

BAC PRO Metiers du commerce et de la vente en 3 ans.

POURSHITES D FTUDES APPES LF BAC PRD

* BTS NDRC Négociation et Digitalisation de la Relation Client
e BTS MCO Management Commercial Opérationnel

 BTS Commerce International

 DUT Technigues de Commercialisation

Tel. 04 77 49 30 80
Email 0420049a@ac-lyon.fr
A 19 bis, rue de Laharpe
BenoiT tharvet 5600 Saint-Efienne

Lycée des Metiers




