

[image: ]
	BIBETECH S.p.A.
Via Molinetto 40, 
36075 Montecchio Maggiore (VI), Italy
+39 0444 569213 / 569433
	Tools Shop Division Via della tecnica, 15/41 - 36030 Sarcedo (VI) 
Packaging Division Via Chiodo, 48 - 36033 Isola Vicentina (VI)
Lighting Division Idealed Via Fontanelle, 6 - 36050 Monteviale (VI)




Bibetech S.p.A. hub di innovazione, ricerca, sviluppo e injection moulding, con un forte focus su sostenibilità e tecnologia, ricerca un/una Innovation Business Developer con un forte orientamento al mercato.

Obiettivo del ruolo
La figura selezionata sarà inizialmente coinvolta nella gestione e sviluppo di progetti ESG e innovazione sostenibile, con l’obiettivo strategico di evolvere verso un ruolo commerciale/business development, supportando l’espansione del portafoglio clienti e l’apertura di nuove opportunità nel settore green-tech e circular economy.

Principali responsabilità
1. Gestione di progetti ESG (audit, raccolta dati, certificazioni, relazioni con enti) con visione orientata al cliente
1. Analisi delle leve di sostenibilità da applicare a progetti e settori industriali specifici (carbon footprint, LCA, supply chain green)
1. Attività di business intelligence, analisi di mercato e mappatura di nuovi segmenti strategici
1. Sviluppo della comunicazione strategica digitale (LinkedIn, contenuti green, storytelling ESG)
1. Partecipazione a fiere, eventi e networking B2B per l’ampliamento del network e la generazione di lead
1. Collaborazione su contenuti commerciali come white paper, presentazioni e materiali di vendita con taglio ESG
1. Effettuazione trasferte e visite presso clienti.

Profilo ideale
1. Laurea in discipline legate a sostenibilità, green economy, economia circolare
1. 2-3 anni di esperienza in ruoli simili ambito esg e/o commerciale
1. Conoscenza degli standard ESG (GRI, CSRD, SDGs), strumenti di analisi (LCA, carbon footprint)
1. Esperienza o forte interesse per marketing digitale e comunicazione B2B
1. Inglese fluente; padronanza di strumenti digitali e social media professionali
1. Ottime capacità relazionali, comunicative e di gestione progetti

Soft skills richieste
1. Orientamento al cliente e al risultato
1. Spirito imprenditoriale e forte interesse per lo sviluppo di nuovi business
1. Proattività, problem solving e capacità di lavorare in team
1. Sensibilità per i temi ambientali, sociali e tecnologici

Cosa offriamo
1. Percorso di crescita strutturato verso ruoli commerciali/business development
1. Ambiente dinamico, orientato all’innovazione e alla sostenibilità
1. Formazione continua e partecipazione a eventi e fiere di settore

Come candidarsi
Invia il tuo CV a hr@bibetech.it oppure tramite la sezione “Lavora con noi” del sito ufficiale bibetech.it.
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